Energieberatung

Kooperation

Richard Hesko ist Stuckateurmeister,
Energiefachmann und staatlich ge-
priifter Hochbautechniker. Daneben
hat er sich noch in anderen Bereichen
fortgebildet, darunter in den Priif-
methoden Blower-Door und Thermo-
grafie. Der geschaftsfithrende
Gesellschafter der Kbder GmbH aus
Aalen-Unterkochen ist darauf be-
dacht, nicht stehen zu bleiben und
flir Neues aufgeschlossen zu sein.
Der Vollwarmeschutz ist nicht gerade
ein neuer Markt. Seit Jahren werden
hier groRRe Flachen gemacht. In diesen
Markt einzusteigen, ware also nichts
Neues. Auftrage hierfiir gibt es. Wie
jeder Unternehmer ist auch Richard
Hesko gliicklich dariiber. Aber das
geniigt ihm nicht. »Ddmmen kann
jeder«, meint er, »aber mir geht es
darum, dem Kunden das Optimale
zu bieten.« Und das kann seiner Mei-
nung nach nur in Verbindung von
praktischen mit theoretischem Wis-
sen geschehen. Deshalb arbeitet der
Stuckateurmeister seit einiger Zeit
enger mit Roland Koch vom Architek-
turbtiro Isin zusammen. Koch ist
nicht nur Architekt, sondern seit An-
fang des Jahres auch Gebaude-
energieberater (HWK).

Fiir Hesko ist das ein Gliicksfall. Zum
einen sieht er in der Energieberatung

In guten Handen

Handwerksunternehmen scharfen mit Kompetenzen in der Energieberatung ihr Profil.
Auch die Kooperation mit dem richtigen Partner hilft, sich von der Masse abzuheben.

ein wichtiges Geschaftsfeld der Zu-
kunft. Zum anderen hat er als Unter-
nehmer und Familienvater momen-
tan keinen zeitlichen Freiraum fiir
die Fortbildung zum Gebaudeenergie-
berater.

Erganzende Rollen

Richard Hesko und Roland Koch er-
ganzen sich in der Kooperation in
ihren Rollen. Oft kommen Leute zu
Hesko beziehungsweise zum Stucka-
teurbetrieb Kéder mit dem Wunsch,

das Haus zu »isolieren«. Diese poten-

tiellen Kunden haben meist keine
Vorstellung iiber Ausfithrung und
Preis. Aber wenn sie sich fiir eine
Warmeddmmung entscheiden, dann
wollen sie fir ihr Geld eine hundert-

_prozentige Losung. Dafiir sind Bera-

tung und Planung unabdingbar.
»Der Kunde soll wissen, dass er in
guten Handen ist«, formuliert Hesko
eines seiner Unternehmensziele. »Mir
geht es um mehr, als eine Dammfas-
sade zu verkaufen. Der Kunde ist nur
mit einem Gesamtpaket gut bedient.
Hier kommt dann Roland Koch ins
Spiel.«

Auch wenn langjahrige Erfahrungen
ausreichen, in aller Regel die richtige
Dammstoffdicke abzuschatzen,
gentigt das bei einer energetischen
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1 Stuckateurmeister Richard Hesko
(rechts) ist mit einer Blower-Door und
Thermokamera gut ausgeriistet.
Gemeinsam mit Architekt Roland Koch
macht er Energieberatung.

MaRnahme nicht. Hesko und Koch
sehen in der Beratung ihre wichtigste
Aufgabe. »Wir miissen die Gebaude-
hiille als Gesamtes betrachtenc, er-
klart Roland Koch. »Der Stuckateur-
betrieb Kdoder sieht das genauso und
ist damit der richtige Partner flur
uns.«

Die Gebdudeenergieberatung fithren
Stuckateur und Architekt gemeinsam
durch. Da jeder seine Starken ein-
bringt, erhdlt der Bauherr eine um-
fassende Dienstleistung: von der Be-
rechnung und Planung bis zu den
Detaillésungen, von der Ausschrei-
bung bis zur Ausfithrung. Eine Bera-
tung iiber die Finanzierung gehort
zum Service genauso wie die Bean-
tragung von Férdermitteln.

Dank der Beratung kann sich der
Bauherr vorstellen, was er bekommt
und sich mit der Malinahme identi-
fizieren. »Dann ist der Kunde auch
bereit, Geld auszugeben«, meint
Hesko. »Er kann sicher sein, dass jeder
Cent, den er investiert, auch gut an-
gelegt ist.«

Die Qualitat der ausgefiihrten Arbei-
ten kann Hesko mithilfe von Blower-
Door und Thermokamera selbst
uberpriifen. Er investierte rund

Kurzprofil

Das Stuckateurunternehmen Koder
GmbH (Aalen Unterkochen) hat
seinen Schwerpunkt im Innenaus-
bau und ist besonders stark im Tro-
ckenbau. Geschéftsfilhrer Richard
Hesko verfolgt eine Spezialisie-
rungsstrategie, mit der er fir das
Unternehmen auch den AuBen-
bereich erschlieBen will. Hierflr
kooperiert er mit dem Architekten
und Gebéudeenergieberater Roland
Koch, Mitarbeiter des Architektur-
blros Isin-Architekten (Aalen).
Angeboten werden nicht nur Voll-
warmeschutz, sondern auch eine
umfassende Beratung, Prifungen
und Messung mit Blower-Door und
Thermografie.

Bei der Kéder GmbH sind 18 ge-
werbliche Mitarbeiter beschaftigt.



20 ooo Euro in die Gerdtschaften.
Damit ist er auch in der Lage, eine
Bestandsanalyse vorzunehmen. Bau-
lichen Mangeln kann er so besser auf
den Grund gehen. »Meine Kunden
konnten durch eine von mir vor-
geschlagene einfache, aber effektive
Sanierungsmassnahme oftmals viel
Geld sparenc, berichtet Hesko. In
einem konkreten Fall konnte er die
Ursachen fiir Zugerscheinungen mit
Hilfe der Blower-Door herausfinden
und diese durch gezielte MaRnahmen
mit wenig Aufwand schnell beheben.
»Auch wenn mein Auftrag kleiner als
zundchst angenommen ausfiel, war
ich das meinem Kunden schuldige,
sagt Hesko und hofft: »Damit habe
ich mich als fairer Partner bewiesen
und bekomme vielleicht spater leich-
ter einen Auftrag«.

Alle wollen Energie sparen

- wenige wissen, wie

Die Akzeptanz fiir MaBnahmen zum
Energiesparen nimmt immer mehr
zu. »Sobald das Ol fiir die Heizung
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bestellt wird, liberlegen sich die Leute,
was sie tun kénnen, um kiinftig etwas
einzusparen«, weils Hesko. »lImmer
ofter kommen sie dann direkt zu
mir, dem Stuckateur — seltener zum
Architekten, weil sie glauben, das
dieser :Umweg: teurer wird.«

Aber auch wenn die Leute sehr auf-
mertksam beim Wort »Energie« wer-
den, ist der Kenntnisstand noch aus-
baufahig. Hesko und Koch haben oft
erfahren, dass den Leuten als erste
Idee eine Warmepumpe in den Sinn
kommt. Mit einer umfassenden Be-
ratung konnen sie erst einmal Klar-
heit schaffen. Mit einer Analyse der
Gebaudehtille finden sie heraus, wie
der Energieverbrauch reduziert wer-
den kann.

Richard Hesko plant, die ersten Unter-
kochener Energietage durchzufiihren,
um das Informationsdefizit zu behe-
ben und die eigene Leistungsfahigkeit
in Sachen energetische MaBnahmen
auch herauszustreichen. Die Blower-
Door bietet sich fiir interessante
Aktionen an, um den Besuchern das

GmbH
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Thema hautnah zu demonstrieren.
»Trotz der Beanspruchung durch das
Tagesgeschaft werden wir das tunc,
sagt Stuckateurmeister Hesko. Sein
Mitstreiter Roland Koch erganzt:
»Die Einflihrung der Energieeinspar-
verordnung ist ein guter Zeitpunkt.
AufRerdem miissen wir liber das
komplexe Thema aufklaren.« pd

2 Mit Thermografie unterwegs. Richard Hesko
macht mit den Firmenwagen auf den Service auf-
merksam. (Fotos: Dolt)

Robert-Koch-Str. 12
73432 Aalen-Unterkochen
Tel. 07361/98730
www.stuckateur-koeder.de

Mobile Systemtrennwande ~ Trennwédnde mit Glas ~ Trockenausbau
Brand- u. Schallschutz ~ Putz ~ Vollwarmeschutz ~ Bauthermografie

75 Jatire Rompetens in Sachen Ausbau und Fassade
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